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Objectius

Aquest programa esta dissenyat per incrementar el coneixement i I'experiencia de totes les persones que estan vinculades a les vendes
internacionals i al comerg internacional.

* Incorporar coneixements i casos concrets que realment impacten en l'estrategia i la gestido dels departaments d’internacional d’una
empresa.

* Donar una visio holistica del departament internacional, comencgant per la investigacio, seleccio i prioritzacio dels mercats exteriors més
adients, passant per l'operativa internacional necessaria per afrontar les vendes i acabant amb l'organitzacié del departament, tant en
I'ambit de gestid com pel que fa a promocié comercial.

* Treballar el coneixement i les habilitats directives en la negociacié internacional per minimitzar els errors en les vendes internacionals

* GoTalent International té com a objectiu, fer créixer als professionals que participen en el programa i els entrena en la presa de decisions.
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Dirigit a :

* Professionals d’empreses vinculats a les vendes internacionals.
* Tots aquells professionals de departaments que donen suport o estan relacionats en les vendes internacionals.

* Persones que estan cursant o han acabat de cursar estudis en comerg internacional (graus, masters i formacié professional que vulguin
adquirir més coneixements i experiencia).

Durada:
* 43 hores aula virtual (5 moduls de coneixement de 7,5 h de durada i 1 modul de presentacié del pla d’internacionalitzacio).

* 50 hores ( treball de I'alumne per I'elaboracié informe, els qliestionaris de cada modul i seguiment dels casos practics). Lalumne rebra
suport i mentoria de cada modul per part del técnic/a de la cambra de la seva demarcacio .

Cost inscripcié: 700 € *en concepte la formacié i elaboracié del pla d’internacionalitzacio.

*Aquesta formacio és bonificable a través FUNDAE . Per tal de gaudir d’aquest servei cal contacteu amb ecruces@cambrabcn.cat.

Diploma: S’entregara als alumnes que hagin assistit com a minim al 75% de la formacio.

Inscripcid: A través del Campus virtual de les Cambres de Comerg de Catalunya www.cevirtualcambrescat.org.
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Metodologia Go Talent Internacional edicié 2024

Estructura:

43 hores de formacio aula virtual: 5 moduls de coneixement i presentacié del Pla
d'internacionalitzacio.

50 h oresde treball de I'alumne per I'elaboracié informe, els questionaris de cada modul i
seguiment dels casos practics.

Avaluacié per alumne :

Complimentar el qUestionari d'avaluacio amb preguntes tipus test per cada modul formatiu.
Presentar al finalitzar el modul, el pla d’internacionalitzacio parcial amb els coneixements
assolits.

El tutor de la cambra assignat a cada alumne avaluara el pla d’internacionalitzacié de cada
modul.

La suma de les entregues parcials del pla d’internacionalitzacié formaran part de |" informe final
del pla d’internacionalitzacid.

Presentacio final del Pla d’Internacionalitzacio
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Introduccié Go Talent Contingut
Webinarl  01/07/2024 2,5h 15:00 h a17:30 Remigi Palmés Introduccié Go Talent 24 i conceptes basics
Estructura estudi de mercat
Modul 1
Modul 1: Investigacid i seleccié de mercats (Desk research)
Webinar-1 03/07/2024 2,5h 15:00h a 17:30 Carlos Enrile Seleccié mercats Internacional-1 (paisos)
Webinar-2 08/07/2024 2,5h 15:00h a 17:30 Carlos Enrile Seleccié mercats Internacional-2 (paisos)
Webinar-3  10/07/2024 2,5h 15:00 h a 17:30 Carlos Enrile Seleccié mercats Internacional-3 (paisos) Adaptacio casos practics empreses particij

22/07/2024 Presentacié Pla promocid internacional Fase 1 (15 Paisos)
Objectiu: Seleccionar els mercats objectius prioritaris, mitjancant una matriu de seleccié de mercats

Modul 2

Modul 2: Investigacid, planificacid i estratégies de marqueting digital internacional.

Webinar-1  18/09/2024 2,5h 15:00 h a17:30 Victor de Francisco Investigacié mercats seleccionats

Webinar-2  25/09/2024 2,5h 15:00 h a 17:30 Victor de Francisco. Estrategies de posicionament i promocio.

Webinar-3  30/09/2024 2,5h 15:00 h a 17:30 Victor de Francisco Estrateguiesi adaptacié casos practics empreses participants

07/10/2024 Presentacié Pla promocié internacional Fase 2
Objectiu: Definir I'estrategia de marqueting digital en el paisos seleccionats.

Modul 3

Modul 3: Canals de prenetracié en mercats exteriors i marqueting internacional.

Webinar-1 14/10/2024 2,5h 15:00 h a17:30 Xavier Guillamet Canals de penetracié mercats internacionals

Webinar-2 21/10/2024 2,5h 15:00 h a17:30 Francesc Rufas Marqueting Internacional.

Webinar-3  28/10/2024 2,5h 15:00 h a 17:30 Xavier Guillamet Seleccio canals i adaptacid casos practics empreses participants

04/11/2024 Presentacié Pla promocié internacional Fase 3
Objectiu: Definir els canals i les eines de marqueting pels principals mercats seleccionats.
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Modul 4

Modul 4: Calcul de preus i costos de la cadena de subministrament

Webinar-1 11/11/2024 2,5h 15:00h a 17:30 Remigi Palmés Costos de la cadena de subministrament

Webinar-2 18/11/2024 2,5h 15:00 h a 17:30 Remigi Palmés Calcul de preus de venda

Webinar-3  25/11/2024 2,5h 15:00h a17:30 Remigi Palmés Escandalls i adaptacid casos practics empreses participants

02/12/2024 Presentacié Pla promocié internacional Fase 4
Objectiu: els costos de la cadena de subministrament i marcar els preus de venda en el mercats seleccionats

Modul 5

Modul 5: Organitzacid, planificacié i control equips de vendes internacionals.

Webinar-1 09/12/2024 2,5h 15:00h a 17:30 Xavier Guillamet Organitzacié i planificacié de vendes

Webinar-2 16/12/2024 2,5h 15:00h a 17:30 Xavier Guillamet Control de vendes, Indicadors

Webinar-3  23/12/2024 2,5h 15:00h a17:30 Xavier Guillamet Organitzacid i planificacid i adaptacio casos practics empreses participants

13/01/2025 Presentacié Pla promocié internacional Fase 5
Objectiu: Organitzari planificar les accions comercials internacionals, en el mercats definits.

Modul 6 Presentacié del pla d'internacionalitzacié .
Webinar-1 13/01/2025 3h 15:00 h a 18:00 h TecnicCambra Eines internacionalitzacié cambra
13/01/2025 2,5h Lliurament estudi final
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