
Pla d'internacionalització



Objectius

Aquest programa està dissenyat per incrementar el coneixement i l’experiència de totes les persones que estan vinculades a les vendes
internacionals i al comerç internacional.

• Incorporar coneixements i casos concrets que realment impacten en l’estratègia i la gestió dels departaments d’internacional d’una
empresa.

• Donar una visió holística del departament internacional, començant per la investigació, selecció i priorització dels mercats exteriors més
adients, passant per l’operativa internacional necessària per afrontar les vendes i acabant amb l’organització del departament, tant en
l'àmbit de gestió com pel que fa a promoció comercial.

• Treballar el coneixement i les habilitats directives en la negociació internacional per minimitzar els errors en les vendes internacionals

• Go Talent International té com a objectiu, fer créixer als professionals que participen en el programa i els entrena en la presa de decisions.



Dirigit a :

• Professionals d’empreses vinculats a les vendes internacionals.

• Tots aquells professionals de departaments que donen suport o estan relacionats en les vendes internacionals.

• Persones que estan cursant o han acabat de cursar estudis en comerç internacional (graus, màsters i formació professional que vulguin
adquirir més coneixements i experiència).

Durada:

• 43 hores aula virtual (5 mòduls de coneixement de 7,5 h de durada i 1 mòdul de presentació del pla d’internacionalització).

• 50 hores ( treball de l’alumne per l’elaboració informe, els qüestionaris de cada mòdul i seguiment dels casos pràctics). L’alumne rebrà 
suport i  mentoria de cada mòdul per part del tècnic/a de la cambra de la seva demarcació .

Cost inscripció: 700 € *en concepte la formació i elaboració del pla d’internacionalització.

*Aquesta formació és bonificable a través FUNDAE . Per tal de gaudir d’aquest servei cal contacteu amb ecruces@cambrabcn.cat.

Diploma: S’entregarà als alumnes que hagin assistit com a mínim al 75% de la formació.

Inscripció: A través del Campus virtual de les Cambres de Comerç de Catalunya www.cevirtualcambrescat.org.



Metodològia Go Talent Internacional edició 2024

Estructura :
• 43 hores de formació aula virtual: 5 mòduls de coneixement i presentació del Pla 

d'internacionalització.
• 50 h oresde treball de l’alumne per l’elaboració informe, els qüestionaris de cada mòdul i 

seguiment dels casos pràctics.

Avaluació per alumne :
• Complimentar el qüestionari d'avaluació amb preguntes tipus test per cada mòdul formatiu.
• Presentar al finalitzar el mòdul, el pla d’internacionalització parcial amb els coneixements 

assolits.
• El tutor de la cambra assignat a cada alumne avaluarà el pla d’internacionalització de cada 

mòdul.
• La suma de les entregues parcials del pla d’internacionalització formaran part de l’ informe final 

del pla d’internacionalització.
• Presentació final del Pla d’Internacionalització 



Introducció  Go Talent Contingut
Webinar 1 01/07/2024 2,5 h 15:00 h a 17:30 Remigi Palmés Introducció Go Talent 24 i conceptes bàsics

Estructura estudi de mercat
Mòdul 1
Mòdul 1: Investigació i selecció de mercats (Desk research)

Webinar -1 03/07/2024 2,5 h 15:00 h a 17:30 Carlos Enrile Selecció mercats Internacional-1  (països)
Webinar -2 08/07/2024 2,5 h 15:00 h a 17:30 Carlos Enrile Selecció mercats Internacional-2  (països)
Webinar -3 10/07/2024 2,5 h 15:00 h a 17:30 Carlos Enrile Selecció mercats Internacional-3  (països) Adaptació casos pràctics empreses participants

22/07/2024 Presentació Pla promoció internacional Fase 1 (15 Països)
Objectiu: Seleccionar els mercats objectius prioritaris, mitjançant una matriu de selecció de mercats 

Mòdul 2
Mòdul 2: Investigació, planificació i estratègies de màrqueting digital internacional.

Webinar -1 18/09/2024 2,5 h 15:00 h a 17:30 Victor de Francisco Investigació mercats seleccionats 
Webinar -2 25/09/2024 2,5 h 15:00 h a 17:30 Victor de Francisco. Estratègies de posicionament i promoció.
Webinar -3 30/09/2024 2,5 h 15:00 h a 17:30 Victor de Francisco Estrateguies i  adaptació casos pràctics empreses participants

07/10/2024 Presentació Pla promoció internacional Fase 2
Objectiu: Definir l'estratègia de màrqueting digital en el països seleccionats.

Mòdul 3
Mòdul 3: Canals de prenetració en mercats exteriors i màrqueting internacional.

Webinar -1 14/10/2024 2,5 h 15:00 h a 17:30 Xavier Guillamet Canals de penetració mercats internacionals
Webinar -2 21/10/2024 2,5 h 15:00 h a 17:30 Francesc Rufas Màrqueting Internacional.
Webinar -3 28/10/2024 2,5 h 15:00 h a 17:30 Xavier Guillamet Seleccio canals i  adaptació casos pràctics empreses participants

04/11/2024 Presentació Pla promoció internacional Fase 3
Objectiu: Definir els canals  i les eines de màrqueting pels principals mercats seleccionats.



Mòdul 4
Mòdul 4: Càlcul de preus i costos de la cadena de subministrament

Webinar -1 11/11/2024 2,5 h 15:00 h a 17:30 Remigi Palmés Costos de la cadena de subministrament
Webinar -2 18/11/2024 2,5 h 15:00 h a 17:30 Remigi Palmés Càlcul de preus de venda
Webinar -3 25/11/2024 2,5 h 15:00 h a 17:30 Remigi Palmés Escandalls  i adaptació casos pràctics empreses participants

02/12/2024 Presentació Pla promoció internacional Fase 4
Objectiu: els costos de la cadena de subministrament i marcar els preus de venda en el mercats seleccionats 

Mòdul 5
Mòdul 5: Organització, planificació  i control equips de vendes internacionals.

Webinar -1 09/12/2024 2,5 h 15:00 h a 17:30 Xavier Guillamet Organització i planificació de vendes
Webinar -2 16/12/2024 2,5 h 15:00 h a 17:30 Xavier Guillamet Control de vendes, Indicadors
Webinar -3 23/12/2024 2,5 h 15:00 h a 17:30 Xavier Guillamet Organització i planificació  i adaptació casos pràctics empreses participants

13/01/2025 Presentació Pla promoció internacional Fase 5
Objectiu: Organitzar i planificar les accions comercials internacionals, en el mercats definits.

Mòdul 6 Presentació del pla d'internacionalització .

Webinar -1 13/01/2025 3 h 15:00 h a 18:00 h Tècnic Cambra Eines internacionalització cambra 
13/01/2025 2,5 h Lliurament estudi final 



Pla d'internacionalització


