) Cambra ()

Generalitat de Catalunya
de Comerg de Valls Departament d’Empresa

i Treball

=

Titol: Empren la teva empresa amb Intel-ligéncia Artificial

1. Objectiu de la formacié

De la idea al mercat en sis sessions

Cada sessié combina metodologia emprenedora, casos reals, eines d'Intel-ligéncia
Artificial i tallers practics perque els participants avancin en el desenvolupament del seu
propi projecte empresarial. Al final del programa, cada participant haura construit les
bases d'un negoci validat, amb una estrategia clara i eines preparades per comencar a
vendre.

2. Dirigit a:

Aguest programa esta adrecat a persones emprenedores, professionals i empreses que
vulguin aprofitar el potencial de la Intel-ligéncia Artificial per crear, validar o impulsar un
projecte empresarial amb més rapidesa, eficiencia i capacitat d'innovacid.

En concret, s'adreca a:

e Persones amb una idea de negoci que vulguin transformar-la en un projecte
viable.

¢ Emprenedors i startups en fases inicials que necessitin validar el seu model de
negoci i accelerar el seu llangament al mercat.

e Autonoms i professionals independents que vulguin incorporar la IA per millorar
els seus processos, incrementar la seva productivitat i generar noves
oportunitats de negoci.

e Petites i mitjanes empreses que busquin innovar, desenvolupar noves linies de
negoci o integrar eines d'Intel-ligencia Artificial en les seves operacions.

e Professionals interessats a adquirir competencies practiques en IA aplicada a
I'emprenedoria i a la gestié empresarial.

No sén necessaris coneixements previs en programacio ni en Intel-ligéncia Artificial. El
programa esta dissenyat amb un enfocament eminentment practic perqué qualsevol
participant pugui aplicar els continguts al seu propi projecte des del primer dia.
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INFORMACIO:

e Modalitat: Presencial
e Lloc: Cambra Oficial de Comerg, Industria i Serveis de Valls

C/ Jacint Verdaguer, 1 43800 Valls

e Durada: 30 hores

e Horari: de 15:30 a 19:30 hores

e Dia: 20, 22,27,29d octubrei 3i5 de novembre de 2026

e Més informacié i consultes: Departament d'Assessorament d’Empreses i
Emprenedoria de la Cambra de Comerg de Valls
Tel. 977 600 909 yuuki.sato@cambravalls.com - Yuuki Sato

e Enllag per a inscripcions: https://forms.cloud.microsoft/e/ivYvK3gwni

Cost: 100% SUBVENCIONAT

3. Estructura de la sessio

Bloc 1: Pau Esteve Bloc 2: Pau Esteve

Troba una oportunitat que el mercat Valida-la en dies, no en mesos
estigui disposat a pagar
Abans d'invertir temps i diners, cal

Les grans empreses no neixen d'una saber si el mercat esta disposat a

bona idea, sind de la resolucié d'un comprar. Aprendras a utilitzar eines d'lA
problema real. En aquesta primera per investigar el mercat, analitzar la
sessid aprendras a utilitzar la competéncia, definir el teu client ideal i
Intel-ligéncia Artificial per detectar validar les principals hipotesis del
tendéncies, identificar oportunitats de negoci. L'objectiu és reduir la incertesa i
negoci i definir una proposta de valor prendre decisions basades en dades

diferenciada. Descobriras com validarsi | reals.
una necessitat existeix abans de
comengar a desenvolupar el teu
projecte.
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Bloc 3: Pau Esteve

Construeix un negoci amb IA

Una bona idea necessita un model de
negoci solid per convertir-se en una
empresa viable. En aquesta sessio
treballarem el disseny del model de
negoci, la proposta de valor, les fonts
d'ingressos, I'estructura de costos i les
principals eines d'IA que permeten
optimitzar processos i augmentar la
productivitat des del primer dia.

Bloc 4: Marta Torres

Llanca el teu MVP sense programar

Mai havia estat tan facil convertir una
idea en un producte. Descobriras com
crear un Producte Minim Viable (MVP)
utilitzant plataformes No-Code i eines
d'Intel-ligencia Artificial, sense
necessitat de coneixements técnics.
Aprendras a desenvolupar prototips
funcionals, testar-los amb usuaris reals i
iterar rapidament abans de fer grans
inversions.

Bloc 5: Pau Esteve

Fes que els nimeros treballin per tu

Les finances no han de ser un obstacle
per emprendre. Aprendras a utilitzar la
IA per elaborar pressupostos, calcular
costos, definir preus, analitzar la
viabilitat economica del teu projecte i
interpretar els principals indicadors
financers. Tot plegat amb un
enfocament practic que et permetra
prendre decisions amb més seguretat,
encara que no tinguis coneixements
previs de finances.

Bloc 6: Pau Esteve

Escala el negoci amb automatitzacié i
agents d'lA

Quan el negoci comenca a créixer,
I'eficiéncia es converteix en un factor
clau. En aquesta ultima sessid
descobriras com automatitzar
processos, crear agents d'Intel-ligencia
Artificial que treballin per al teu negoci i
implementar sistemes que t'ajudin a
vendre més, reduir tasques repetitives i
escalar I'empresa de manera sostenible.
També definirem els principals
indicadors (KPIs) i el full de ruta per als
primers mesos de creixement.
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Ponents:

Pau Esteve Creus

Pau Esteve Creus és consultor en estratégia digital, internacionalitzacié i intel-ligéncia
artificial aplicada als negocis. Es fundador i CEO de SOUL PHYGITAL, consultora
especialitzada en transformacio digital i creixement internacional, des d'on acompanya
empreses en la incorporacié de la |A per impulsar la seva competitivitat.

Compagina la seva activitat professional amb la docéncia universitaria a ESCI-UPF, on
imparteix assignatures relacionades amb marqueting internacional, negoci digital i
innovacid. També és assessor acreditat d'ACCIO en internacionalitzacio digital.

La seva experiéncia combina estrategia empresarial, marqueting, vendes internacionals
i implementacio d'eines d'intel-ligéncia artificial, amb una visié global adquirida gracies
a la seva trajectoria professional entre Europa i Asia. Actualment centra la seva activitat
en ajudar empreses i emprenedors a aprofitar el potencial de la IA per innovar,
automatitzar processos i accelerar el seu creixement.

Marta Torres Vilar

Es especialista en marqueting digital, estratégia digital i intel-ligéncia artificial aplicada a
I'empresa a SOUL PHYGITAL. Graduada en el Master en Marqueting Digital Internacional
d'ESCI-UPF i en Belles Arts per la Universitat de Barcelona, combina creativitat, negoci i
tecnologia en projectes de transformacio digital.

La seva experiencia inclou el desenvolupament d'estratégies digitals, la implementacid
d'eines d'lA, l'automatitzacié de processos i la creacié de solucions web amb
tecnologies no-code. Actualment treballa ajudant empreses a optimitzar la seva
preséncia digital, millorar I'eficiencia operativa i impulsar el seu creixement mitjangant
la intel-ligéncia artificial.
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